TERMINUBERSICHT 2004 fiir Ihren Verkaufserfolg

FAX-ANMELDUNG ZUM VBC - COLLEG:

bitte den Termin des gewahlten Collegs ankreuzen

VBC *(1-Stern)-Programm
Zielgruppen:Verkauferinnen im Einzelhandel, Call-Center und
Verkaufsinnendienst

Ultimativ Fir menschen mit viel kundenkontakt

% BEZIEHUNGSMANAGMENT AM TELEFON
O 29-303.04

[ 30.09.-1.10.04 <€ 904,-

BEI ANRUF AUFTRAG
% Aktiv und erfolgreich verkaufen

0 36.04 1 18.11.04 €478-

| BEIANRUF TERMIN
% Hohere Trefferquote bei Termin-Akquisition
[ 46.04 O 19.11.04 €478

VBC## (2-Stern)-Programm
Zielgruppen: Verkauferlnnen im AuBendienst und Key-Account-Manager

e o~ STUFEN ZUM VERKAUFSERFOLG
i Zur Spitzenklasse im Aussendienst und Key-Acccount
L [ 21.-23.4.04 [0 6.8.10.04 [0 24.-26.11.04 €1377,-

PRASENTATIONEN, DIE VERKAUFEN!

i‘ﬁ.z Wichtige Entscheidergruppen iiberzeugen
[ 3.-5.11.04 €1.377,-

DIE SPRACHE DER ERFOLGREICHEN
N K ikation und Kérp he

O 19.10.04 €492,-

- SELBST- UND ZEITMANAGMENT
[ g. Héhere personliche Produktivitét und Lebensqualitat
; 1 27504 O 11.11.04 €492,

i DER PREIS IST HEISS
ﬁ Wertschopfung durch erfolgreiche Preisverhandlungen

O 1.12.04 €588-

SIGNALE ERKENNEN - CHANCEN NUTZEN
gag 7 Wege zum Positiven Verkaufsabschluss

O 7.-186.04 0 6.-7.12.04 € 984,-

MIT SELBST-COACHING ZUM ERFOLG
g Das Mentalprogramm zur Nutzung der unbewuBten Potentiale
L 1.12.10.04 € 984,-

DIE LETZTEN GEHEIMNISSE IM VERKAUF
‘é g Vom Profi- zum Starverkaufer

[ 8-9.11.04 O 13-14.12.04 €1.780,

VBC*### (3-Stern)-Programm
Zielgruppen: Fiihrungskrafte im Verkauf

EFFEKTIVES MANAGMENT IM VERKAUF
% Vom Vorgesetzten zur Fiihrungskraft

[ 6.-7.5.04 €1.245-

VBC POWERTAG

[ 26.2.04
Kategorien:

O VP €249 [0 Executive €149,

[ Economy <€ 99,-

0 23.9.04

Alle Preise exkl. 20% Ust.
INFO-ANFORDERUNG:

[J Jabitte schicken Sie mir ein Einzelprospekt zum Training:

L1 Jabitte schicken sie mir den VBC-Gesamtkatalog fiir
Firmeninterne Veranstaltungen

Bitte in Blockbuchstaben ausfiillen

VOIZUNAME(N) v ettt e et e e e e
FUNKEioN(en) ..o
Firma
Anschrift
Branche L.
Telefon
FaX
E-mail

Bitte bestatigen sie ihre Anmeldung: ......... ...

ANMELDUNG an VBC faxen 01/ 595 34 81-20

E-MAIL-ANMELDUNG: erfolgreich@vbc.at
WEITERE INFORMATIONEN: service@vbc.at | www.vbc.biz | +43/1/595 34 8181

AUFER
RKAUFE
STAR-\IE o
EUR(;E;P;?}' den powertag &
kom!

Wie Verkaufer den

“POWERTAG

Aufschwung schaffen

WARUM SIE UNBEDINGT
TEILNEHMEN SOLLTEN

Christian Obermiiller
Heinz Feldmann

Mag. Roman Kmenta

Niklas Tripolt

AN M E LD U N G zum VBC POWERTAG am 26.2.04, an VBC faxen 01/595 34 81-20 oder unter www.vbc.at

>> 26.2.2004, Austria Trend Hotel, Eventhotel Pyramide

Ein ,best of” der wichtigsten VBC-Programme:

» ERFOLGSFAKTOR TELEFON

Das wichtigste Werlczeuq im Verkauf

* 8 STUFEN ZUM VERKAUFSERFOLG
Zur Spitzenkiasse im AuBendienst
und Key-Account

* DIE LETZTEN GEHEIMNISSE
IM VERKAUF

Vom Profi zum Starverkaufer

* S5IGNALE ERKENNEN -
CHANCEN NUTZEN

T Wege rum positiven Verkaufsabschluss

Moderation: Frau Mag. Waltraud Martius (Vizeprasidentin des osterr.
Franchiseverbandes) und Dr. Georg Wailand (Herausgeber GEWINN)

LI Economy: € 99,- excl. 20% Ust. Beinhaltet alle Fachbeitrge und einen Gratisparkplatz

I Executive: € 149,- excl. 20% Ust. Beinhaltet: wie oben und zusétzlich 2 Kaffeepausen, Mittagsmenii

LI VIP: € 249,- exd. 20 % Ust. Beinhaltet: alles wie Executives, jedoch reservierte Sitzplatze in unmittelbarer Biihnennéhe, mehrgangiges Abendessen und

Diskussionsrunde mit den Powertag-Referenten

EKLUSIVPAKETE: bei 12 ECONOMYkarten 2 Stiick gratis

Titel, VO/ZUName(n) .. ..o vv et

Firma/Anschrift ......... ... .

Telefon ...

bei 12 EXECUTIVEKarten 1 Stiick gratis

44+

VBC

M'UHHHMM'M

bei 12 VIPkarten 1 Stiick gratis

In Zusammenarbeit mit



