TERMINUBERSICHT 2004 fiir Ihren Verkaufserfolg im Neuen Jahr

FAX-ANMELDUNG ZUM VBC - COLLEG:

bitte den Termin des gewahlten Collegs ankreuzen und an VBC faxen 01/595 34 81-20

VBC N (1-Stern)-Programm
Zielgruppen:Verkauferlnnen im Einzelhandel, Call-Center und
Verkaufsinnendienst

BEZIEHUNGSMANAGMENT AM TELEFON

Ultimativ flir Menschen mit viel Kundenkontakt
g O 29.-303.04 O 30.09.-1.10.04

€ 904,- pro Person

BEI ANRUF AUFTRAG

Aktiv und erfolgreich verkaufen
U 36.04 O 18.11.04
€ 478,- pro Person

&

BEI ANRUF TERMIN

= Héhere Trefferquote bei Termin-Akquisition
U 4604 O 19.11.04

€ 478,- pro Person

VBC A (2-Stern)-Programm

Zielgruppen: Verkduferinnen im AuBendienst und Key-Account-Manager

8- STUFEN ZUM VERKAUFSERFOLG
ﬁ Zur Spitzenklasse im Aussendienst und Key-Acccount

O 21.-23.4.04 O 6.-8.10.04 O 24.-26.11.04
€ 1.377,- pro Person

PRASENTATIONEN, DIE VERKAUFEN!
%Egz Wichtige Entscheidergruppen (iberzeugen
O 3.-5.11.04

€ 1.377,- pro Person

DIE SPRACHE DER ERFOLGREICHEN

% Kommunikation und Kérpersprache
0 19.10.04

€ 492,- pro Person

SELBST- UND ZEITMANAGMENT
Hohere personliche Produktivitat und Lebensqualitat

Je

L%

i? O 275.04 0 11.11.04
€ 492,- pro Person

DER PREIS IST HEISS
‘ﬁm Wertschopfung durch erfolgreiche Preisverhandlungen
X O 11204
€ 588,- pro Person

o SIGNALE ERKENNEN - CHANCEN NUTZEN
q-pﬂ 7 Wege zum Positiven Verkaufsabschluss

O 17.-186.04 O 6.-7.12.04
€ 984,- pro Person

MIT SELBST-COACHING ZUM ERFOLG
ﬂ Das Mentalprogramm zur Nutzung der unbewuBten Potentiale
Lf O 11.-12.10.04
€ 984,- pro Person

DIE LETZTEN GEHEIMNISSE IM VERKAUF
é g Vom Profi- zum Starverkdufer
1 8.-9.11.04 und 13.-14.12.04

€ 1.780,- pro Person

VBC * * * (3-Stern)-Programm
Zielgruppen: Fiihrungskrafte im Verkauf

EFFEKTIVES MANAGMENT IM VERKAUF
= Vom Vorgesetzten zur Fithrungskraft
3’3% O 6.-75.04

€ 1.245,- pro Person
Alle Preise exkl. 20% Ust.

Bitte in Blockbuchstaben ausfiillen

VOI/ZUNGME(N) oottt et et e e

FUNKEION(BN) oo

ANSChrift
Branche ...

Telefon o

Bitte bestatigen sie ihre Anmeldung: ... ... .

INFO-ANFORDERUNG:

O Ja, bitte schicken Sie mir ein Einzelprospekt zum Training:

LI Ja, bitte schicken sie mir den VBC-Gesamtkatalog fiir
firmeninterne Veranstaltungen

WEITERE INFORMATIONEN:
- erfolgstraining@vbc.at « www.vbc.biz « +43/1/595 34 81 81

ANMELDUNG an vBc faxen 01/595 34 81-20



e "POWERTAG L
Wie Verkaufer den ( B®

Aufschwung schaffen

>> 26.2.2004, Austria Trend Hotel, Eventhotel Pyramide

WARUM SIE UNBEDINGT
TEILNEHMEN SOLLTEN

Ein ,best of” der wichtigsten VBC-Programme:

» ERFOLGSFAKTOR TELEFON

Das wichtigste Werkzeug im Verkauf

Christian Obermiiller * B STUFEN ZUM VERKAUFSERFOLG

Zur Spitzenklasse im AuBendienst
und Key-Account

Heinz Feldmann

Mag. Roman Kmenta

* DIE LETZTEN GEHEIMNISSE

Niklas Tripolt
IM VERKAUF
Vom Profi zum Starverkaufer
* SIGNALE ERKENNEN -
CHANCEN NUTZEN
S 4 -l 7 Wege zum positiven Verkaufsabschluss

Moderation: Frau Mag. Waltraud Martius (Vizeprasidentin des 6sterr.
Franchiseverbandes) und Dr. Georg Wailand (Herausgeber GEWINN)

AN M E LD U N G zum VBC POWERTAG am 26.2.04, an VBC faxen 01/595 34 81-20 oder unter www.vbc.at

Economy: € 99,- excl. 20% Ust. Beinhaltet alle Fachbeitrdge und einen Gratisparkplatz
Executive: € 149,- excl. 20% Ust. Beinhaltet: wie oben und zusitzlich 2 Kaffeepausen, Mittagsmenii

VIP: € 249,- excl. 20 % Ust. Beinhaltet: alles wie Executives, jedoch reservierte Sitzplétze in unmittelbarer Biihnennéhe, mehrgéngiges Abendessen und
Diskussionsrunde mit den Powertag-Referenten

EKLUSIVPAKETE: 0 bei12 EXECUTIVEKarten 1 Stiick GRATIS L1 bei 24 EXECUTIVEKarten 2 Stiick GRATIS
1 bei 12 VIPkarten 1 Stiick GRATIS L1 bei 24 VIPkarten 2 Stlick GRATIS

Titel, Vor/Zuname(n)

Firma/Anschrift

In Zusammenarbeit mit

DAS WIRTSCHAFTEMAGAZIN FUR DEN PERSONMLICHEN VORTEIL




